
Tips de 
CopyWriting

Escritura Persuasiva



¿Dónde usarla?
• Páginas WEB

• Blog

• Email Marketing

• Guiones Vídeos / Podcast

• RRSS

• Presentaciones

Haz que tu cliente 

✓ se identifique

✓ imagine

✓ realice una acción



DIFERENCIA

PERSUASIÓN

Convencer a una persona que 

haga algo que es bueno para el 

emisor y para el receptor

MANIPULACIÓN

Convencer a una persona que 

haga algo que es bueno para el 

emisor







¿HACEMOS UN TRÍO?

COPYWRITING

STORYTELLING

STORYDOING



LA TRANSFORMACIÓN

CARACTERÍSTICAS BENEFICIOS

Tu cliente no compra tu producto…
Compra lo especial que se va a sentir con él…



PREGUNTAS

• Dolor

• Necesidad

• Frustración

• Miedo

• Ilusión

• Oportunidades

• Sueños

• Deseos



Fórmulas • AIDA

• Atención

• Interés

• Deseo

• Acción

• PAS-TO

• Problema

• Agitación

• Solución

• Testimonio

• Oferta

• BAB

• Before

• After

• Bridge



HACKS

• Números

• Curiosidad

• Escasez

• Inmediatez

• Exclusividad

• Tú

• Naturalidad

• Claridad

• Reciprocidad

• Sencillez

• Acción



La perfección no se 
logra cuando no hay 
nada más que añadir, 
sino cuando no hay 
nada más que quitar.  

Antoine de Saint-Exupéry



MUCHÍSIMAS GRACIAS

POR HABERME 

ACOMPAÑADO
Puedes encontrarme en las redes como 

@marketinarium

O en mi email: carmen@marketinarium.com

https://www.linkedin.com/in/carmenmiravallsmarketing/
https://www.instagram.com/marketinarium_carmenmiravalls/

